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TUREN OFFNEN OHNE SCHLUSSEL

Das Berliner Start-up KIWLKI will gemeinsam mit groBen Partnern die Welt revolutionieren.

Das Start-up KIWLKI hat den Schlissel tber-
flissig gemacht: Eine intelligente Sicherheits-
technik sorgt dafiir, dass sich Tiren 6ffnen,
wenn sich berechtigte Personen ndhern. Die
GmbH wurde im Februar 2012 von den ehe-
maligen  McKinsey-Unternehmensberatern
und Unternehmern Dr.-Ing. Claudia Nagel und
Dr.-Ing. Christian Bogatu sowie dem Unter-
nehmer und Juristen Peter Dietrich gegriin-
det. Heute beschaftigt das Unternehmen 55
Mitarbeiter in der Hauptstadt.

Partnerschaften mit der Post, der Allianz,
der Telekom und der Alba Group zeigen,
dass KIWI auf dem richtigen Weg ist. Um an
die groBen Unternehmen heranzukommen,
haben die Griinder an keinem einzigen Ac-
mussen,
berichtet Christian Bogatu, Geschaftsfiihrer
Business Development. ,Alle Kooperationen
sind Uber unsere Netzwerke und direkte Ge-

celeratorprogramm  teilnehmen

sprache entstanden.” Die Telekom sei sogar
direkt auf KIWI zugekommen.,Wir bauen eine
groBe Infrastruktur zum Offnen von Haustii-
ren auf und das gefallt Konzernen, deren
taglich Brot der standige Zugang zu Wohn-
hdusern ist Viele der Partner wiirden einen
Nutzen von der Geschéftsidee haben: ,Alba
und die Post schitzen das schliisselfreie Off-
nen von Tiren sehr” Hinter jeder entstande-
nen Partnerschaft stecke eine individuelle

Geschichte. Eines haben jedoch alle gemein:
,Wir sind mutig auf potenzielle Partner zu-
gegangen, hatten keine Berlihrungsdngste”,
sagt Bogatu. Grof3e Konzerne seien mitunter
sogar erstaunlich schnell: Vor ein paar Mona-
ten zum Beispiel, als KIWI eine Kooperation
mit Innogy SE, einer Tochter des deutschen
Energieversorgers RWE, gestartet hat, sei
der grof3e Konzern viel schneller in der Bear-
beitung der Formalien gewesen. ,Wir hatten
so viele Themen gleichzeitig auf dem Tisch,
dass Innogy bei uns drangeln musste.” KIWI
will nicht nur Haus- und Kellertiren, son-
dern auch Wohnungstiiren revolutionieren.
Dazu braucht das Start-up die Kooperation
mit Wohnungsunternehmen. 40.000 Wohn-

KIWI funktioniert ohne Kndpfe und ohne Schlissel; die Mitarbeiter
der Alba Group wissen das intelligente System zu schatzen
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einheiten, verwaltet von 300 Unternehmen,
sind bereits an die Infrastruktur angeschlos-
sen. ,Es ist einfacher, zu lberzeugen, wenn
man namhafte Partner im Portfolio hat’, sagt
Christian Bogatu. Vertrauen kénne so schnel-
ler gewonnen werden.

Momentan ist KIWI am deutschen Markt un-
terwegs. ,Aber Schlissel gibt es auf der gan-
zen Welt. Jeder Markt, besonders Asien und
Europa, ist interessant fir uns’, sagt Bogatu
und freut sich schon jetzt auf die Ausweitung
des KIWI-Ki (so heif3t der sensorische Schliisse-
lersatz) auf internationaler Ebene. Mit grof3en
Partnern an der Seite des wachsenden Start-
ups sei das recht zeitnah denkbar. Sara Klinke




